
Unsere Kunden sind Weltmarktführer. Auf Basis modernster Technologien bieten wir ihnen innovative Unternehmens-Software 
für die digitale Transformation von Unternehmensinformationen. Wir bringen die Informationen zu den Nutzern.  
Wir digitalisieren Verstehen. 

Du stehst gerne im Kundenkontakt und bist affin für Softwarelöungen oder bringst sogar bereits Erfahrung mit? Du hast Lust 
auf die Mitgestaltung und nachhaltige Optimierung der Prozesse von unserem Innendienst? Dann bewirb Dich jetzt auf unsere 
vakante 50 - 80 Prozent Stelle! 

Dein Profil
 �Abgeschlossene Berufsausbildung in einer IT-nahen 
oder kaufmännischen Fachrichtung und Erfahrungen 
im Kundenkontakt bzw. im vertrieblichen Umfeld
 ��Du überzeugst durch kommunkative Stärke, hohe 
Serviceorientierung und  Teamfähigkeit
 Sehr gute Kenntnisse in Microsoft Word, Microsoft  	

   Excel und Microsoft PowerPoint
 Gutes Organisationstalent und eigenständige, 	           	

   strukturierte, verantwortungsvolle Arbeitsweise
 Umgang und Kenntnisse mit CRM-Systemen von 	  	

   Vorteil, aktuell im Einsatz CAS genenisWorld 
 Sehr gute Deutsch- & Englischkenntnisse in Wort 

   und Schrift

Wir bieten Dir
 Ein crossfunktionales Team, in dem Du Deine 	    	

   Individualität bewahren und ein inspirierendes und 	
   respektvolles Miteinander erleben kannst
 �Das Beste aus den Welten etablierter Unternehmen und 
Start-up-Kultur 
 �Sowohl interne als auch externe 
Weiterbildungsangebote inkl. strukturierter 
Einarbeitung
 Kurze Entscheidungswege und flache Hierarchien
 Flexible Arbeitszeiten und Homeoffice bieten Dir 	    	

   viele Freiheiten und eine ausgeglichene Work-Life-	   	
   Balance
 Mitarbeiter-Benefits: Vermögenswirksame Leistungen, 

   betriebliche Altersvorsorge, Fahrradleasing und 
   Zuschüsse zum Mittagstisch
   After Work Networking und regelmäßige    		
   Betriebsveranstaltungen

 

Deine Aufgaben
 �Du unterstützt unsere Salesabteilung im Tagesgeschäft 
 �Du übernimmst die Vorbereitung und den Versand von Angebots- und Vertragsunterlagen
 Du wirkst mit bei der Organisation von Vertriebskampagnen und der Vorbereitung von vertriebsrelevanten Unterlagen 	    	

   (Präsentationen, Showcases, Mailings, Demosysteme, etc.)
 � Du koordinierst Kundenterminen und -veranstaltungen

    Betreuung unserer Interessenten und Kunden sowie eine allgemeine Kontaktpflege zu unseren langjährigen  	  	   	
    Bestandskunden
   Telefonische und schriftliche Akquise und Betreuung neuer Kunden sowie Kontaktpflege zu Bestandskunden

Haben wir Dein Interesse geweckt?  
Dann freuen wir uns auf Deine Bewerbung zu Hd. Ann-Kathrin Keller, am besten direkt über das 
Karriereportal auf unserer Webseite.
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Bürokauffrau/ Inside Sales Manager in Teilzeit (m/w/d)   

Wir digitalisieren Verstehen.


